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PLIEGOS TÉCNICOS: 
 

"Houston, we've had a problem..." 





¿POR QUÉ? 





LA SEGURIDAD DEL PACIENTE ESTÁ 

INTIMAMENTE LIGADA A LA SEGURIDAD DEL 

TRABAJADOR Y SON INDISOLUBLES 



 

Pliego técnico vs Pliego administrativo- económico 

 

 

 

Elaborar un esquema general de determinación técnica de 
producto 

 

 

COMPATIBILIDAD  SEGURIDAD - COSTE - EFICACIA 



¿CÓMO HEMOS TRABAJADO HASTA AHORA? 

Determinaciones generales de productos.......MIMETIZACIÓN 

Equipos unidepartamentales…………………...INDEPENDENCIA 

Excluidos de la Comisión de Compras……….CIEGOS 

Una vez adjudicados son los supervisores los 

que solicitan el tipo de producto…………….….CAPACIDAD 

Fabricantes y distribuidores: 

 Presentación de ficha técnica 

 Presentación de Declaración de Conformidad 

¿CÓMO? 



¿CÓMO? 

La información histórica de compras que 

sirve de apoyo a la toma de decisiones, no 

siempre está actualizada o es coherente 

con la realidad 



Constitución del equipo de trabajo 

Conocer las características del 
producto 

Elaborar el pliego específico. 

Diagnóstico 
de 

situación 

Conocer los perfiles ocupacionales 



¿QUIEN DECIDE USO Y A QUE UNIDAD VAN? 

¿ESTAN ACTUALIZADOS LOS CONOCIMIENTOS? 

PARADOJAS: COMPRAS DE HOSPITALES  

SALEN MAS BARATAS QUE LAS CENTRALIZADAS 

FALSA SENSACION DE SEGURIDAD 

GESTION NULA 

¿TENEMOS QUE CREER LAS DECLARACIONES  

DE CONFORMIDAD? 

Diagnóstico 
de 

situación 



Servicio Prevención   + Recursos Materiales   + Gestión económica   

    



El cirujano general usa guantes de latex estériles, por ejemplo 

¿Son válidos para la cirugía oftalmológica? 

¿Son válidos para quimioterapia intraoperatoria? 



Conocer el por qué, el cómo y el qué 

Conocer el uso específico y las opciones de 

mejora 

Recopilar la información de los que van a 

usar el producto 



¿DE QUÉ TENEMOS QUE ELABORAR UN PLIEGO ? 

Un producto sanitario? 

Un equipo de protección individual 

/colectivo? 

De un producto dual? 



La mayor complejidad que entraña la 

contratación, consiste en disponer de una 

descripción detallada del producto ajustada 

a las necesidades asistenciales que debe 

cubrir 



SESGO DE CONFUSION 

SESGO DE DESINFORMACION  

CONFLICTOS DE INTERESES 

EVITAR 



QUE NORMAS USAR? 



 

LEER EL CONTENIDO DE LAS PRUEBAS QUE SOLICITAMOS 

 

 
ENTENDERLAS 

 

 

 
 

SOLO ASI PODREMOS DEFENDERLAS 





Las distintas casas comerciales presionan para que 

sus productos cumplan con la descripción final 

aprobada, e incluso para que encajen mejor que 

los de la competencia 

 

 

 

 

 

 

Pej: En medio de la determinación técnica actuar 

sobre los supervisores o sobre sprl 
 
 

 

RECOMENDAR EN PLIEGO ADMINISTRATIVO 

CLAUSULAS PUNITIVAS E INCLUSO EXCLUYENTES 



Los productos se definen mediante una descripción 

corta. 

 

La descripción no debe contener ninguna 

descripción concreta del artículo que permita 

asociarlo a una marca o modelo  
 
 

 

RECOMENDAR EN PLIEGO TECNICO 



RECOMENDAR EN PLIEGO TECNICO 

EVITAR LAS URGENCIAS 

 

 

ESPECIFICIDAD: Si consta una norma,  no desglosarla 

 

 

VALORACION CUANTITATIVA………… en lo posible. 

 



RECOMENDAR EN PLIEGO TECNICO 

VALORACION CUALITATIVA… clusters definidos 

 

 

GENERAR ADHERENCIA………. Feed back positivo 

 

 

CONFIRMACIÓN DE LAS DECLARACIONES DE 

CONFORMIDAD…………..…Uso Organismos Notificados 





CARACTERISTICAS 

TECNICAS 

CUANTITATIVAS 

CARACTERISTICAS 

CUALITATIVAS 

INFORME FINAL 

PLIEGO 

ECONÓMICO 

20:80 

Posibilidad de revisión: Se presentan 

productos diferentes a los que se 

valoraron 

Muchos órganos de contratación ofrecen en los 

pliegos una cuenta de correo de consultas 



¿QUÉ? 



MUCHAS GRACIAS POR SU ATENCIÓN!!!!! 
 

 

luis.mazon@salud.Madrid.org  


